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Het zou mooi zijn als een goed idee altijd het begin is van 
een succesvolle onderneming. Maar je hebt wel meer nodig 

dan een origineel product of innovatieve dienst. Slim zaken-
doen en ondernemen gaat veel verder. Waar vind je je markt, 

hoe benader je die? Op zulke vragen zijn geen kant-en-klare ant-
woorden. Een goede basis is onmisbaar en deze opleiding 

levert daar zeer zeker een bijdrage aan.

Bij het opstarten van een bedrijf komt natuurlijk heel veel 
kijken en als starter is het prettig als je deze kennis kan opdoen 
van anderen. Door een combinatie van verschillende marketing-
technieken en een creatieve manier van denken laten we zien hoe 
je geld kan besparen en klanten kan binden. Een onmisbare 
aanvulling op uw marketingervaring .
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